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& Nuestra Experiencia

ExpoCredit tiene mas de 20 afos de experiencia trabajando con
empresas Estadounidenses y Latinoamericanas de todos los tamafos,
y en todas las industrias.

En Meéxico llevamos mas de 8 anos operando con empresas de
diferentes sectores.

Ayudamos a empresas a obtener capital de trabajo inmediato a través
de financiamiento de cuentas por cobrar.
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Portafolio de Clientes
Consolidado por Region

Ofrecemos financiamiento a nivel mundial (USD,
Pesos Mexicanos y Euros)
Factoraje nacional (EE.UU., Puerto Rico y México)
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Optimizacion de
procesos de
produccion

Apoyo en el area de
cobranzas y procesos
operativos de la mano

de expertos.
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Incremento de
ventas y volumen
de exportacion
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Retroalimentacion
constante de tu deudor
para tomar decisiones
comerciales acertadas.
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Reduccion de gastos
financieros

No compromete los
activos de la
empresa, ya que no
se solicitan garantias
reales.
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Expansion a
nuevos mercados

Flexibilidad de uso
a conveniencia de
la empresa

Beneficios del Factoraje
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Ampliacion de
portafolio de productos
de exportacion
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Es un complemento a
diferentes alternativas
financieras que se
presenta en el mercado

El costo de la
operacion depende
unica y exclusivamente
del tiempo del que
deudor demore en
hacer el pago.

Mitigas el riesgo de
impago de tus
clientes.




Factoraje

El crédito esta basado en la capacidad de pago de los
deudores.

No se exigen garantias personales por ser un factoraje
sin recurso al cliente con la garantia de un Seguro de
credito .

No genera deuda para el cliente

Se permite trabajar con companias que
todavia no han llegado a su punto de
equilibrio
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Credito Bancario

El crédito esta basado en la capacidad financiera de la
compania.

El banco generalmente requiere garantia personales
de los accionistas

Se refleja la deuda en los estados
financieros.

No se permite trabajar con companias que
todavia no han llegado a su punto de
equilibrio.



& Condiciones Minimas de Aplicacién

Empresas B2B que tengan necesidad de
mejorar su flujo de caja

Empresas facturando en dolares o Pesos Mexicanos
Ventas minimas anuales $2M USD

Linea minima $250K USD

Contar con experiencia previa con deudor(es).

Aproximadamente un ano de incorporacion/actividad

No trabajamos con deudores en
Argentina, Cuba y Venezuela, o paises
en el medio oriente con restricciones
con los Estados Unidos de América.
No trabajamos con entidades
gubernamentales

No pago a consignacion




& Proceso de aprobaciony
apertura de linea
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Presentar propuesta
en 24 horas

Solicitar informacion
inicial

Cliente presenta Credito y operaciones

informacion requerida  agenda llamada y
solicita informacion

adicional

La aseguradora estudia
el nivel de riesgo del
deudor

Credito presenta la
propuesta al comité
para aprobacion

Agendar reunion para
introduccion

Perfilamiento del
prospecto

El proceso de incorporacion se divide en tres etapas, que se describen a continuacion. Propuesta, suscripcion y ejecucion del contrato
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¢Como Funciona el Factoraje Financiero?

Cliente factura a su comprador . ExpoCredit avanza al cliente el 80% - . ExpoCredit devuelve el 15% - 20%
(deudor) por productos/ servicios 85% de la factura menos el costo del servicio

Deudor paga a ExpoCredit
directamente

Cliente vende la factura a ExpoCredit
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Petroleo & Gas

Meéxico

Productos quimicos especializados
para perforaciones y pozos petroliferos

Aprovechando la creciente demanda de productos para perforacion petrolera en

Meéxico

Resumen de la operacion

La industria petrolera mexicana experimento una caida del
6% en la producciéon en 2018 frente a 2017.

El cliente se acercé a ExpoCredit en busca de ayuda para
cerrar la brecha entre los pagos para que pudieran
mantenerse al dia con la creciente demanda.

Solucion

La empresa tiene un historial de fuerte
desempefio en ventas y utilidades, ExpoCredit
decidié aprobar la linea de factoraje de $2M de
USD



Transporte & Logistica

Impulsando la creciente demanda de productos de perforacion petrolifera en México

Resumen de la operacion

Con la creciente demanda de servicios logisticos internacionales y Solucion

nacionales, asi como las nuevas normativas existentes en el mercado,
la empresa necesitaba optimizar sus procesos operativos para

ExpoCredit les ayudd con una linea de crédito de
A S —— $2,100,000 dodlares. Con esta inyeccion de capital
Tra nsporte J ' circulante, pretendian optimizar sus procesos

A . _ operativos.
Mexico Como proveedor de servicios de logistica y transporte, los plazos de P

pago acordados con sus clientes tienden a alargarse. Por lo tanto, es
necesaria una inyeccion de capital para satisfacer todas las exigencias
del mercado y seguir siendo competitivos en el sector.




Quimicos
México

Productos Quimicos

Impulsando el crecimiento de produccion y distribucion de productos quimicos en el

mercado mexicano.

Resumen de la operacion

Esta empresa mexicana comercializa productos quimicos utilizados en
diferentes industrias. Fue fundada en 2019, pero fortalecio su
operacion en 2020, enfocandose en productos sanitarios para atender
la emergencia sanitaria mundial causada por el COVID-19.

Las necesidades de esta empresa estan motivadas por la lentitud de
su liquidez debido a los plazos de pago y a su pujante crecimiento.
Hasta hace poco, se financiaba principalmente a través de sus
proveedores, pero estos ya sufren retrasos en los pagos: la mitad de
sus cuentas por pagar tienen plazos de hasta 30 dias, y el 38% se
sitan entre 31y 60 dias.

Solucion

La propuesta de la empresa ascendia a $700,000
dolares. Con este impulsor, pretenden aumentar
su volumen de ventas y acelerar la apertura de
su planta de produccion, prevista para finales de
2022. Se espera que sea el inicio de una
asociacion duradera que permita el crecimiento
de esta linea a lo largo del tiempo.



Preguntas y
Respuestas

1450 Brickell Ave., Suite 2660
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Representante Comercial

Santa Cruz de la Sierra, Bolivia
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ww.expocredit.com






